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sws Inltaliail franchising immobi-
liare cresce del 6,3% tenendo con-
to dei primi otto marchi del setto-
re, con un incremento delle agen-
zie da6.117 2 6.504.
Ilgruppoleader resta Tecnoca-
sa, con oltre 3.800 agenzie attive,

circacento in pit del 2008 cherie-

sce amantenere le stime di cresci-
taelaborate nello scorsoanno(an-
che se afine gennaio erano 4.064).
Da gennaio 2009 al 30 settembre
le aperture sono state 74, in media
otto al mese. Ne sono previste al-
tre 5-10 entro dicembre. Questo i In
Italia. In Spagna, dov’e presente
massicclamente ¢ dove ha regi-
strato diverse chiusure, per Tec-
nocasalacrisihaportato alla chiu-
sura di oltre il 50% degli operatori
immobiliari. Nonostante cio, il
oruppo costituisce in Spagna la
piu estesa rete di operatori sul
mercato, con pit di cento agenzie
solonellazonadi Madrid e provin-
cia, oltre 50in Catalogna e ulterio-
r1 presenze consistenti in Andalu-
sia, Bilbao, Saragoezza, Valencia e

Ahcante peruntotalediz26.
Per @RWEW franchising agency

Pa.d. Bruno Vettore parla di una

chiusurainItalia delle agenzie im-

mobiliari del 10%, considera «ele--

menti catalizzanti e fidelizzanti
per gli affiliatilarinnovata struttu-
rache supportalocalmente larete,
Pattivita di networking facilitata
danuovistrumentiinformaticiele
opportunita concrete di business
che vengono messe a disposizio-
nex». Fabio Gugliemy, presidente di
Professionecasa, mette in eviden-

- zala dinamicita che ben si accom-

pagnaall’eta media det suoi affilia-
t1, iIntorno ai 30 ann. Glunta a quo-
ta13nelle agenzie all’estero dedica-

te agli immobili di pregio, con il

marchio Professionecasa Prestige
-ultimaaperturaalLondra,lapros-
sima a Playa del Carmen (Messi-
co) - Guglielmistalanciandoicor-
s1 di formazione "Energy" rivolti
agli agenti immobiliari.sui fonda-
menti della progettazione biocli-
matica, il benessere fisico, I'inqui-
namento indoor, le energie rinno-
vabili e il risparmio energetico.
Altro marchio del gruppo Ubh,
CRIAGH per bocca del suo presi-

Piu affiliati nel mattone

denteJacopo m,t! ricordaco-

me trent’anni fa il suo sia stato 1l
primo network immobiliare in Ita-
lia ad adottare il modello di fran-
chising. «Le dimensioni della no-
stra rete, con circa 200 agenzie -
racconta - rendono possibile una

gestionemolto personalizzata del-

la relazione con laffiliato. In un
momento in cui il mercato Immo-

biliare sta subendo un rallenta-
mento, poter contare suunrappor-

to cosi stretto e diretto con il fran-
chisor e sicuramente una motiva-
zione vincente € la ragione della
forte fidelizzazione della rete; ba-
stapensare che tuttigli agenti "sto-
rici" ne tanno ancora parte». An-
che €FstarIl ha attivato un corso
per approfondire il tema della cer-
tificazione energetica.
~Frimm group nel 2009 ha visto
aumentare il numero degli atfiliati

- di 19 unita. Formula di successo il

contratto light (nessuna fee d'in-
gresso, niente royalty ad agosto, re-
scindibile conunsemplice preavvi-
so di 6o giorni) e la piattaforma
Multiple listing service ‘(Mls), la

“collaborazione online nella com-

pravendita tra agenti immobiliari
con 6omilaimmobiliin condivisio-

~Nell'ultimo anno le prime otto societa del settore Crescono del 6,3%

ne tra affitto e Vendlta e nel 2008
zoomilarichieste da parte diclienti
in cerca di casa. Dopo la certifica-
zione di qualita Iso 9001:2008, e il

-recente restyling del sito a settem-

bre, peril 20101l presidente Giovan-
ni Elefante vuole creareipuntiven-
ditaonestop shopping, agenzie mul-
tiservizio con consulenza anche
per gli impianti fotovoltaici e le

“energie rinnovabili.

In Pirelli Re agency (secondo 1
dati da loro forniti in calo del
22,3% su base annua) infine, i fran-

chisee lavorano senzaalcunalimi-
tazione di zona (idem per Fondo-

casa). «Illegame conlacapogrup-
po - dicono dalla Bicocca (Mila-
no) ~ peraltro, offre la possibilita
dilavorare in sinergia con le busi-
ness unit diPirelliRe, che negliul-
timi anni ha acquisito e valorizza-
to alcuni tra i migliori portafogli
immobiliari del mercato italia-
no». In casa Pirelli I'investimento
globale richiesto & di circa 30-
35milaeuro, conroyalty fisse men-
sili da un minimo di 980 euro aun
massimo di1.650 euro al mese, se-
condo la zona di apertura. La fee
diingresso & di12.500 euro.
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